
タベスケ協力店 出品事例

どんな商品を
出せばいい？

どんな商品が
売れやすい？

商品価値を
落としたくない

通常商品も
PRしたい

タベスケ公式キャラクター
「たべ助」



どんな食品が出品できる？

 余ってしまった食品

 在庫となっている食品

 余ることが予想される商品

 余るかどうかは分からないが、期限が近く、売り切りたい食品

 試作品として調理した食品

 保管・備蓄していたが期限が近くなった食品

 急なキャンセルで売り先がなくなった食品

 梱包は汚染・破損のため、販売できなくなった食品

 季節もの商品で、時期が過ぎて売りづらくなった食品

など…



出品事例①通常出品

 食品1つあたり、を通常通り出品します。

 出品の説明文に、出品理由（箱が潰れて販売できなくなりました、など）
を記載すると購入されやすくなります。



出品事例②まとめ売り

 ロスになりうる食品をまとめて出品します。

 家族世帯での予約につながりやすいです。

 どのような食品があるのか説明欄に記載があると、より購入されや
すくなります。



出品事例③セット売り

 通常商品と店が売り切りたい食品をセットで販売します。

 通常2品で購入するより低い金額感で設定することで、お得感を出しつつ
ブランディングの低下を防ぎます。

 人気商品やPRしたい商品と、売り切りたい食品を合わせる事で相乗効果
が期待できます。



出品事例④ その他

 上記の他にも、野菜・肉・冷凍食品・レトルト食品・
サンドイッチ・お弁当などが出品されています。

 調理済み食品については、テイクアウトはもちろん
店内飲食用に販売されるケースもございます。

季節もの
ギフト類

パンお菓子
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